
 
 
 

Резюме «Руководства по интеллектуальной собственности для 
стартапов» (CDIP/28/INF/4) 

Г-жа Председатель, благодарим Вас за предоставленное нам слово. 

Мы в Латиноамериканской школе интеллектуальной собственности (ELAPI) убеждены, 
что применительно к развивающимся производственным предприятиям ИС может быть 
источником имеющих решающее значение конкурентных преимуществ в ситуации, когда 
потребитель товаров и услуг становится все более требовательным. 

Таким образом, документ под названием «Коммерциализация идей: Руководство по 
интеллектуальной собственности для стартапов» призван в значительной степени 
способствовать обучению в области интеллектуальной собственности, которое может 
быть ориентированно в особенности на тех молодых людей, которые решают по своей 
инициативе начать предпринимательскую деятельность, тем самым генерируя 
собственные ресурсы. 

Г-жа Председатель, мы хотели бы подчеркнуть, что данный документ представляет собой 
ценный образовательный инструмент, он мог бы лечь в основу учебных материалов для 
учащихся технических и профессиональных образовательных учреждений, так как эти 
учащиеся вовлекаются в мир труда с самого раннего детства. 

Кроме того, мы считаем, что работа в рамках данной инициативы также должна быть 
направлена на то, чтобы поощрять включение обучения и наращивания потенциала в 
области ИС в систему высшего образования, в образовательные программы и подготовку 
преподавателей, чтобы новые поколения профессионалов обладали соответствующими 
компетенциями. 

Таким образом, «Руководство по интеллектуальной собственности для стартапов» может 
способствовать не только предпринимательской деятельности молодежи, начинающей 
самостоятельную трудовую деятельность, но и подготовке новых специалистов и тем 
самым на местном уровне вносить эффективный вклад в развитие экономики стран 
Латинской Америки. 

Г-жа Председатель, ELAPI выражает свою полную готовность к академическому 
сотрудничеству с данным комитетом и ГРУЛАК по этому направлению. 

 
 

Благодарим за внимание. 


